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Un guide pratique et accessible pour apprendre agrave; vendre nrsguo;importe quoi agrave; nrsguo;importe qui !Dans
notre socieacute;teacute; de consommation, [rsquo;eacute;change entre client et vendeur est un moment deacute;cisif.
Si le premier cherche conseils et solutions, le second doit ecirc;tre en mesure de combler ses attentes. Cependant, il est
Nrsguo;est pas toujours eacute;vident de bien reacute;pondre aux besoins drsquo;un prospect parfois heacute;sitant et
peu au fait des speacute;cificiteacute;s de votre produit ou service. Alors comment faire drsquo;un potentiel acheteur
un client fidegrave;le ?Ce livre vous aidera agrave; :bull; nbsp;Deacute;vel opper les techniques et astuces de
ventebull; nbsp;ldentifier le besoin du prospect et vous adapter agrave; luibull; nbsp;Deacute;couvrir votre profil :
eacute;leveur ou chasseurbull; nbsp;Devenir un vendeur redoutablebull; nbsp;Et bien plus encore !Le mot de
Irsquo;eacute;diteur :laquo; Avec Irsquo;auteure, Iregrave;ne Guittin, nous avons chercheacute; agrave; preacute;senter
aux lecteurs les enjeux de larelation vendeur-client afin de deacute;terminer les bonnes pratiques du vendeur
performant. Agrave; travers de la theacute;orie, des conseils de pro, des questions-reacute;ponses et des exercices
pratiques, chacun trouveraici ce qui lui manque pour augmenter ses chiffres de vente. raquo; Laure DelacroixAgrave;
PROPOS DE LA SEacute;RIE 50MINUTES | Coaching proLa seacute;rie laguo; Coaching pro raquo; de la collection
laquo; S0OMINUTES raguo; srsquo;adresse agrave; tous ceux qui, en peacute;riode de transition ou non, deacute;sirent
acqueacute;rir de nouvelles compeacute;tences, reacute;agir face agrave; une situation qui lesincommaode, ou tout
simplement reacute;eacute;valuer leur eacute;quilibre de travail. Dans un style simple et dynamique, nos auteurs
combinent de la theacute;orie, des pistes de reacute;flexion, des exemples concrets et des exercices pratiques pour
permettre agrave; chacun drsquo;avancer sur le chemin de Irsquo;eacute; panouissement professionnel.



